* |l gruppo Autamarocchi di
Trieste ha acquisito la
maggioranza dell'azienda
di Rossano Veneto, player
europeo dell'intermodale

ROSSANO VENETO Nasce
un nuovo polo dei trasporti.
E il frutto dell’acquisizione
da parte del gruppo triestino
dell'autotrasporto Autama-
rocchi della Dissegna Logi-
stics di Rossano Veneto. Lo
hanno annunciato ieriiverti-
cidelle due societa, Oscar Za-
bai, presidente di Auta Ma-
rocchi e Iario Dissegna ceo
di F.Ili Dissegna: il gruppo
triestino ha acquisito lamag-
gioranza delle azioni di F.1li
Dissegna.

L'azienda vicenfina con se-
de a Rossano Veneto € uno
dei principali player europei
del trasporto intermodale:
dapprima punto di riferi-
mento per i trasporti maritti-
mi versola penisolaellenica,
ha rafforzato la propria ani-
ma green implementando e
sviluppando connessioni fer-
roviarie, in una evehmme

Logislica

Ceduta la Dissegna Logistics
«Nuovo polo del trasporto»

Dissegna Loglstlcs Piayer del trasporto mtermoda[e
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Lo sviluppo

Il ceo llario Dissegna: «Si
aprono cosl opportunita di
business e organizzazione
che proiettano 'azienda
oltre il modello famigliare»

zazione.
Presente sul mercato euro-

peo, con particolare focus su
‘Germania, Paesi Basst Bel-

anche su servizi di trasporto
stradale e a temperatura con-
trollata, disponendo di flotte
dedicate. In una nota viene
spiegato che «Jlario Disse-
gna, ceo di Dissegna Logi-
stics, che conduce da diversi
anni, confinuera a persegui-
re ambiziosi programmi di
crescita e promuoveralinte-
grazione dei servizi conl’Au-
tamarocchi».

Dissegna sottolinea come
«questa unione sia foriera di
grandi opportunita di svilup-
po, sia del business che

dell'organizzazione, che pro-

iettano l'attivita oltre il mo-
dello famigliare che 1'ha ge-
neratae portata al successox.

Autamarocchi ampliera
l'offerta e la qualita dei servi-
zi ai clienti. Oscar Zabai ha
sottolineato la peculiarita di
questa operazione che ha
nell’'estensione dei serviziin-
termodali e nel rafforzamen-
to della posizione europea
del gruppo gli obiettivi: «Cio
che mi ha colpito di questa
azienda €& il suo giovane
team, ricco di professionali-
ta e che ha sempre messo il
cliente al centro. E partendo
dal cliente e dalla nostra ca-
pacita di trovare soluzioni
competitive che vogliamo
cosltruire un'offerta di servi-
zi di grande qualita. Questa
operazione ci consentira di
sviluppare nuove opportuni-
ta di crescita ben maggiori
della mera somma degli at-
tuali business».

Non sono stati resi noti i
valori dell'operazione. Flli
Dissegna ¢ stata assistita da
Adacta Tax & Legal (Bonato,
Lupi, Carraro, oltre che Caro-

1i), Auta Marocchi da G&G (P.

Alberti) e Afpc (N. Alberti).



